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Business School

LES METIERS DANS LE SECTEUR
DU MANAGEMENT ET DU COMMERCE

OFFRE N° COMMERCIAL(E) SEDENTAIRE
40267 » DESCRIPTIF

Vous préparez un BTS Négociation et Développement de la Relation Client en alternance. Au
SECTEUR sein d'une grande enseigne d'équipement de la maison et de bricolage, vous conseillez et

VENTE orientez le client a travers les outils de planification (logiciel 3D). Vous étes en charge des
devis et du suivi. Vous étes le garant d'un accueil de qualité dans le magasin.

PROFIL RECHERCHE

NIVEAU : Bac ou équivalent

DIPLOME REQUIS : Aucun

EXPERIENCES : Expérience professionnelle non exigée

TYPE DE CONTRAT
CONTRAT PRO

DUREE CONTRAT

Vous avez un bon relationnel.Vous étes force de proposition
COMPETENCES : avec une réelle capacité de persuasion.Vous avez une sensibilité
TEMPS DE TRAVAIL au monde du bricolage et du batiment.

TEVPS PLEIN FORMATION MIN ACCEPTE : BAC
FORMATION MAX ACCEPTE: NC
ENTREPRISE LANGUE(S) : NC
INFORMATIQUE : Vous étes a l'aise avec l'outil informatique (Word,Excel,Outlook).
PERMIS :

LIEV » EXIGENCE(S)

ILE DE FRANCE i
» REMUNERATION
POSTULEZ AVANT LE Salaire BRUT: Entre 1120 et 1198 € Mensuel

28/08/2018 » AIDES DU CNARM

200000

Billet d'avion Allocation Aide a Indemnité Prime Indémnité )
CONTACT aller + d’arrivée 1'hébergement forfaitaire d'installation complémentaire 3-\ cnarm
transfert de 300€ 2 mois de 500€ de 400€ selon la situation

EMVIB BUSINESS SCHOOL

PRISE DE POSTE
08/10/2018

Salima DESAI
sdesai@cnarm.fr
06 92 81 82 96

STANDARD
o/ 02 62 15 00 00
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