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Business School

LES METIERS DANS LE SECTEUR
DU MANAGEMENT ET DU COMMERCE

OFFRE N° COMMERCIAL(E) SEDENTAIRE EN ALTERNANCE
“0ze » DESCRIPTIF

Vous préparez un BTS Négociation et Développement de la Relation Client en alternance. Au
SECTEUR sein d'un distributeur de solutions de maitrise de I'énergie (480 agences en France), vous

INDUSTRIES: INSTALLATION ET MAINTENANCE développez les ventes en magasin et par téléphone aupres d'une clientéle de professionnels
(Artisans, Installateurs,Grands Comptes). Vous étes en charge du recueil des informations et
TYPE DE CONTRAT de 'analyse des besoins. Vous présentez la gamme de produits commercialisés par I'entreprise

CONTRAT PRO ainsi que les solutions techniques adaptées. Vous rédigez vos propositions commerciales et

vous assurez le suivi client.

S —— » PROFIL RECHERCHE
NIVEAU : Bac ou équivalent
DIPLOME REQUIS : Aucun
TEMPS DE TRAVAIL EXPERIENCES : Expérience professionnelle non exigée
TEMPS PLEIN Vous avez le sens de I'écoute et de la négociation. Vous menez

COMPETENCES : a bien votre argumentaire commercial en utilisant les techniques
ENTREPRISE de vente. Vous étes autonome et rigoureux.

FORMATION MIN ACCEPTE : BAC

FORMATION MAX ACCEPTE: NC

LANGUE(S) : NC

INFORMATIQUE : Vous étes a l'aise avec l'outil informatique (Word,Excel,Outlook).
PERMIS :

EMVIB BUSINESS SCHOOL

LIEU

POSTULEZ AVANT LE » EXIGENCE(S)

28/08/2018 .
» REMUNERATION
Salaire BRUT: Entre 1120 et 1198 € Mensuel

PRISE DE POSTE
01/10/2018 » AIDES DU CNARM
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Salima DESAI
ST i Billet d'avion Allocation Aide a Indemnité Prime Indémnité o)

aller + d’arrivée 1'hébergement forfaitaire d'installation complémentaire (= cnarm
YRR 2D transfert de 300€ 2 mois de 500€ de 400€ selon la situation Na)
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